
  
 
 
 
 
 
 

„ Die e ig en t l ich en  En t w ick ler  u n ser er  So f t w ar e sin d  u n ser e An w en d er “   
 
 

 
 
 
Das An gebo t  an  So f t w ar e i st  r i esig . Gr oss sin d  au ch  d ie  m eist en  An b iet er  -  u n d  
en t sp r ech en d  u n n ah bar . Dan eben  g ib t  es d ie  Kle in en , d ie  gan z n ah  bei  den  Ben u t zer n  ih r er  
Pr od u k t e sin d . Sasch a Mau r er  v on  der  Com at ic AG, Su r see ü ber  d ie  Vo r t e i le  der  Kle in h ei t . 
 
 
n et zw er k .ch :  Her r  Mau r er , w as f ü r  So f t w ar e w i r d  in  I h r em  Hau s p r odu zier t ?  
 
Sasch a Mau r er :  Wir produzieren eine so genannte ERP-Software (ERP= Enterprise Ressource 
Planning) , also eine Software, m it  der wir den ganzen Bereich abdecken, den ein KMU benöt igt :  Von 
Verkauf, Buchhaltung, Personal und Kreditoren über Logist ik und Kostenrechnungen bis hin zu 
Wartungs- , Service- , E-Mail-  und Kalenderlösungen. Mit  unseren Tools können Sie säm t liche 
adm inist rat iven und kaufm ännischen Aufgaben erledigen. 
 
n et zw er k .ch :  Nur das m an ja nicht  im m er ganz frei ist  in der Wahl der Software  
 
Sasch a Mau r er :  Wieso nicht?  
 
n et zw er k .ch :  Zum  Beispiel wenn m ein Treuhänder, der m eine Buchhaltungsdaten bearbeiten eine 
andere Software besitzt , dann kann ich wegen m angelnder Kom pat ibilität  zum  Beispiel nicht  einfach 
wechseln… 
 
Sasch a Mau r er :  …sondern Sie m üssen Jahr  für Jahr  m it  einer Software arbeiten, die I hnen I hr 
Treuhänder ans Herz gelegt  hat , weil es für  ihn einfacher ist . Aber das kann ja nicht  das Kriter ium  
sein, nach dem  Unternehm en ihre Software auswählen!  Der Treuhänder m uss sich doch seinen Kunden 
anpassen. I hr  Ziel als KMU ist  es doch, m it  einem  m öglichst  anwenderfreundlichen Program m  zu 
arbeiten, m it  dem  Sie effizient  arbeiten können. Das setzt  doch zum indest  einen sorgfält igen Vergleich 
m ehrerer Produkte voraus…  
 
n et zw er k .ch :  …u m  sich  dan n  f ü r  d ie  So f t w ar e v on  Com at ic zu  en t sch eiden ? 
 
Sasch a Mau r er :  Natürlich ( lacht ) . Nein ernsthaft :  Sicher sind wir überzeugt  davon, dass unsere 
Produkte sehr gut  auf die effekt iven Bedürfnisse der KMU zugeschnit ten sind. Verm ut lich wird es Sie 
nicht  überraschen, wenn ich sage, dass wir das von unseren Kunden zum indest  im m er wieder hören. 
Aber schauen Sie:  Unser grosser Vorteil ist  eindeut ig unsere Grösse, resp. unsere Kleinheit . Bei 
Com at ic arbeiten gerade m al acht  Leute. Alle von uns stehen in regelm ässigem  Kontakt  m it  unseren 
Kunden, zum indest  denjenigen, die uns bekannt  sind… 
 


